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Fragen Interview-Reihe „Frauen im Vertrieb“
Hallo!
Wir freuen uns sehr, dich als Interview-Partnerin für unsere Reihe „Frauen im Vertrieb“ gewonnen zu haben. Im Folgenden findest Du insgesamt 13 Fragen – wir brauchen aber nur 10 Antworten von dir.  Du kannst also 3 Fragen auslassen, bei denen Du dich nicht wohlfühlst oder einfach keine passende Antwort parat hast. Frage 1 darf allerdings nicht ausgelassen werden!
Im Anschluss schicken wir dir das fertige Interview natürlich nochmal zur Freigabe, bevor wir es in unserem Online-Magazin https://www.salesjob.de/blog/ und auf unseren Social Media Kanälen veröffentlichen. Du kannst es selbstverständlich auch auf deinen eigenen Kanälen teilen. Denk bitte auch daran, uns ein Foto von dir zu schicken, das wir mit veröffentlichen dürfen.
[bookmark: _GoBack]Wir wünschen Dir viel Spaß beim Ausfüllen und freuen uns auf deine Geschichte!
Dein salesjob-Team

1. Stell Dich bitte kurz vor und erzähle uns etwas zu Deinem beruflichen Werdegang.

2. Was spornt Dich täglich an bzw. was liebst Du an Deinem Job?

3. Die Vertriebsbranche ist nach wie vor eine Männerdomäne. Gibt es etwas, worum Du Deine männlichen Kollegen beneidest?

4. Gibt es in Deinem Alltag Situationen, in denen Du das Gefühl hast Du musst mehr leisten/beweisen/rechtfertigen, als Deine männliche Kollegen?

5. In welchen Bereichen haben Frauen im Vertrieb womöglich einen Vorteil den Männern gegenüber?

6. Wie sieht es in Deinem Unternehmen aus: Wie ist das Verhältnis von Frauen und Männern? Wird das Recruiting von Frauen gefördert?

7. Wie verwandelst Du in einem Verkaufsgespräch ein Nein in ein Ja? Hast Du Tipps für Deine Mitstreiter*innen?

8. Was motiviert Dich nach einem erfolglosen Kundengespräch weiterzumachen?

9. Wie feierst du Erfolge am liebsten?

10. Telefongespräche, digitale Tools oder Face-to-Face: Wie schließt man Verträge heutzutage am besten ab? Welche Vorteile bringt die Digitalisierung in Deinem beruflichen Alltag mit sich?

11. Gibt es Filme, Serien, Podcasts, Bücher, Magazine, Blogs oder Newsletter, welche Dich für Deine tägliche Arbeit inspirieren bzw. wertvollen Input geben?

12. Welche Rolle spielt Netzwerken Deiner Meinung nach für Frauen im Vertrieb und wie hast Du dein Netzwerk aufgebaut und genutzt?

13. Welchen Tipp kannst Du Berufseinsteigerinnen im Vertrieb geben?



Foto nicht vergessen! 
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